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Prvni dojem je mocny nastroj, jak dobfe zapusobit na budouciho obchodniho partnera i
zaméstnavatele. Prvni dojem je to, co si o nas lidé pomysli, kdyz nas poprvé uvidi, a byli byste
prekvapeni, jak moc na ném zalezi. | kdyz to tfeba ostatni nedavaji najevo, tak z prvniho dojmu si
0 nas podvédomé vyvozuji zavéry, které se Casem mohou, ale nemusi, zménit. Jak to udélat, aby

byl tento dojem co nejlepsi? A jak ho dale rozvinout a zapusobit co nejlépe?

Co lidé vnimaji jako prvni, kdyz Vas vidi? Je to jednoduché — vzhled. Formou seminare pfedame
Vasim zaméstnancum znalosti o tom, jak se co nejlépe obléknout pro danou pfilezitost, a jak
zapusobit co nejlépe. Takové znalosti se hodi komukoliv, kdo pfijde do styku s klientem,

obchodnim partnerem ¢i potencialnim zakaznikem.

Image je Cisté individualni zalezitost. Na kazdého se hodi néco jiného — jina barva, jiny material,
jiny stfih. Existuji ovSem urcita obecna pravidla, kterymi je dobré se Fidit pro dosazeni toho

nejlepsiho vysledku.

A jak stavét na dobrém prvnim dojmu? Zde pfichazi do hry dal$i smysl — sluch. V ramci seminare
seznamime VaSe zaméstnance i s uménim rétoriky — jak spravné hovofit, dychat, pracovat

s intonaci a jak ovladnout fe€ svého téla.

PredevSim ziskate spokojenéjsi zakazniky. Ze schizek s Vasimi zaméstnanci budou odchazet

pfijemné naladéni a radi se k Vam budou vracet.

Ziskate obchodniky, ktefi budou pusobit Iépe, profesionalnéji a sebevédomeéiji. A co dokaze takovy

obchodnik? Prodat vice produktu.

Pro pfihlaseni do programu, zanechani vzkazu nebo zazadani o dalsi informace nam prosim

napiste v dolni ¢asti stranky.



